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92700 Colombes 






Nationalité française

e-mail : 

Téléphone : 

Responsable commercial

Expériences professionnelles








Juin 2007 : 
ASTOK - Création d’une SARL – Paris  
Activité : B2B - Grossite textile et mobilier design 
Obtention de marchés publics (textile) : Direction régionale des centres pénitenciers Ile-de-France. 
Fournisseur de meubles design pour les magasins spécialisés

Import – export avec la Chine, les Etats-Unis et le Maghreb
Opération de sourcing en Asie pour des recherches spécifiques( chaussures, mobilier,textile) pour la France, et de matériel de collectivité pour Algérie.
Jan 2006 -  Mai 2007 : 
INTERGTS – Responsable commercial – Paris 



Activité : B2B – Opérateur Téléphonique 
Prospection de nouveaux partenaires sur le marché des call shops

Gestion de la relation clients grands comptes (France telecom, 9 telecom), et prospection de nouveaux clients (Groupe EPAD (Algérie), Miditelecom, Budget Telecom…) 
Création et mise en place d’outils spécifiques pour augmenter les parts de marchés (+100%) et développer le CA (+100%)
Coordination de projets et actions avec les services de gestion, marketing, et la force de vente 

Recrutement, formation, animation des equipes commerciales et des partenaires
Dec 2003 - Jan 2006 : 
CERCLE TELECOM – Attaché commercial – Paris 



Activité : B2B – Opérateur Téléphonique 

Prospection de nouveaux partenaires sur le marché des call shops

Développement du CA grand sud
Création et mise en place d’un intranet en collaboration avec une SSII, pour un suivi de la prospection et pour la gestion des clients.
Promotion et animation des différents services de steameo dans le sud de la France (cartes prépayées, opérateur d’entreprise, et call shop…)
Sep 1999 - Dec 2003 : 
OMS IMMO COMMERCES – Négociateur Immobilier d’entreprises – Montpellier 



Activité : Cabinet de transaction de fonds de commerces

Chargé de la transaction de fonds de commerces : tous types de commerces.
Implantations de réseaux de franchise (alimentaire et non alimentaire) en région Languedoc-Roussillon (Vins Nicolas, CROQ O PAIN, Lidl, PAUL….)
Oct 1998 - Sep 1999 : 
FRIGA SUD – Responsable achat grands comptes – Valence 
Activité : Import Export materiel de collectivité
Administration des ventes et gestion de la relation fournisseurs
Gestion de la relation clients ; coordination des visites sur sites

Participer au développement de nouveaux marchés dans le secteur médical en Algérie: équipement d’hôpitaux et de cliniques  (lits d’hôpitaux, IRM, mobilier, analyseurs, scanners)
Formation








1999-2002 : BTS Action Commerciale en alternance

1998 : Baccalauréat Scientifique, spécialité Physique - Chimie

Langues : Anglais, Espagnol
